
យោងតាមការវិនិច្ឆ័យលើចម្លើយរបស់អ្នក អ្នកគ្រប់គ្រងហិរញ្ញវត្ថុរបស់អ្នកបានយ៉្រងល្អ។ 
អ្នកមានប្រព័ន្ធ និងដំណើរការដ្រលអាចគ្រប់គ្រងអាជីវកម្ម និងប្រ្រក់របស់អ្នកបានយ៉្រង
ល្អ ប៉ុន្ត្រការវិភាគលើអាជីវកម្មគឺជារឿងល្អ ដើម្របីប្រ្រកដថាតើអ្នកមានចំនុចណាខ្លះដ្រល
អ្នកអាចក្រលម្អបាន។ 

សូមចងចាំថា ក្រុមអ្នកជំនាញរបស់យើងខ្ញុំត្រងត្រនៅទីន្រះដើម្របីជួយដល់អាជីវកម្មរបស់
អ្នក និងជួយឲ្រយអាជីវកម្មអ្នកកាន់ត្ររីកចម្រើន។  
 
ប្រសិនបើអ្នកចង់បានមតិឯករាជ្រយលើគម្រ្រងណាមួយរបស់អ្នក ឬអ្នកគិតថាយើងខ្ញុំអាច
ជួយអ្នកតាមមធ្រយោបាយណាមួយនោះ អ្នកគ្រ្រន់ត្រសួរមកយើងខ្ញុំបាន!

អ្ននកធ្វើ�ើ�បាានល្អអ!
អ្នកគ្រប់គ្រងអាជីវកម្មស្ទើរត្រត្រឹមត្រូវគ្រប់យ៉្រង!

ឧបករណ៍៍ពធ្វើនឿ�នអ្នាជីីវកម្មម
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ស្វែ�ើងយល្អ់ពីចំំណ៍ុចំរួចំថ្លៃ�ឿធ្វើ��ម្ម

BRED Bank Cambodia. ឧបករណ៍ពន្លឿនអាជីវកម្ម

ការយល់ដឹងអំពី ‘ចំណុចរួចថ្ល្រដើម’ របស់អ្នកពិតជាមានសារៈសំខាន់។ បើនិយយឲ្រយសាមញ្ញទៅ 
‘ចំណុចរួចថ្ល្រដើម’ មានន័យថាការលក់របស់អ្នកទទួលបានចំណូលគ្រប់គ្រ្រន់ដើម្របីទប់ទល់នឹងការ
ចំណាយសរុបរបស់អ្នកបាន។

ឧទាហរណ៍ សាកគិតមើលថាអ្នកបើកហាងមួយដ្រលមានចំណាយដំណើរការអាជីវកម្មប្រចាំ
សបា្ត្រហ៍ចំនួន $2,000។ ប្រសិនបើប្រ្រក់ចំណ្រញជាមធ្រយមលើមុខទំនិញនីមួយៗដ្រលអ្នកលក ់
គឺ $20 នោះអ្នកត្រូវលក់ 100 មុខជារៀងរាល់សបា្ត្រហ៍ដើម្របីរួចថ្ល្រដើម។(100x$20=$2,000)

នៅព្រលអ្នកដឹងពីចំនួនទំនិញដ្រលអ្នកត្រូវការលក់ជារៀងរាល់ថ្ង្រ សបា្ត្រហ៍ ឬខ្រ ការត្រួតពិនិត្រយលើ
ការលក់គឺកាន់ត្រមានភាពងាយស្រួល ដើម្របីប្រ្រកដថាអ្នកអាចទប់ទល់នឹងការចំណាយរបស់អ្នក 
ហើយទទួលបានប្រ្រក់ចំណ្រញថ្រមទៀត។

ការយល់ដឹងអំពីចំនុចរួចថ្ល្រដើមរបស់អ្នកក៏អនុញ្ញ្រតឲ្រយអ្នកអាចសាកល្របងជាមួយការដំឡើង ឬ
បន្ថយតម្ល្រផលិតផលផងដ្ររ។

ឧទាហរណ៍ ការដំឡើងតម្ល្របន្ថ្រមសម្រ្រប់ទំនិញនីមួយៗ មានន័យថាអ្នកអាចលក់ទំនិញបានតិច
ជាងមុន ប៉ុន្ដ្រអ្នកនៅត្ររួចថ្ល្រដើម។ ឬប្រសិនបើអ្នកដាក់តម្ល្រទាប តើអ្នកអាចយកឈ្នះគូប្រជ្រង
របស់អ្នក ហើយលក់របស់បានច្រើនជាងមុន រួចនៅត្រអាចរកប្រ្រក់ចំណ្រញបានដ្ររឬទ្រ?
ច្របាប់ដូចគ្ន្រន្រះដ្ររ ត្រូវបានអនុវត្តនៅក្នុងអាជីវកម្មប្របស្រវាកម្ម។ អ្នកគ្រ្រន់ត្រត្រូវគិតពីចំនួនម៉្រង
ដ្រលអ្នកត្រូវធ្វើការដើម្របីរា៉្រប់រងការចំណាយរបស់អ្នក និងអាចរកប្រ្រក់ចំណ្រញបាន។

 • ស្វ្រងយល់ពីចំណុចរួចថ្ល្រដើមសម្រ្រប់អ្វី
គ្រប់យ៉្រងដ្រលអ្នកលក់ (ឬរាល់ស្រវាកម្ម 
ដ្រលអ្នកផ្តល់ជូន)។ 

 • ពិចារណាអំពីកាត់បន្ថយរបស់របរ ឬ
ស្រវាកម្មដ្រលមិនទទួលបានផល
ចំណ្រញ។

 • ពិនិត្រយមើលការគណនាថ្ល្ររួចថ្ល្រដើមរបស់អ្នក 
ជាមួយអ្នកប្រកឹ្រសាផ្ន្រកហិរញ្ញវត្ថរុបស់អ្នក។

 • ព្រយោយមបនា្ទ្របចំណុចរួចថ្ល្រដើមរបស់អ្នក
ដោយកាត់បន្ថយចំណាយប្រចាំថ្ង្រ។ ចូរ
មើលចំណាយថ្ររទាំងអស់របស់អ្នក រួចគិត
មើលថាអ្នកអាចកាត់បន្ថយវាបានដ្ររឬទ្រ។

 • ចូរវិភាគតម្ល្ររបស់អ្នក។ តើអ្នកអាច
ក្រសម្រួលតម្ល្ររបស់អ្នកដ្រលធ្វើឲ្រយចំណូល 
និងប្រ្រក់ចំណ្រញរបស់អ្នកកើនឡើង
បានទ្រ?

 • ចូរវិភាគអ្នកផ្គត់ផ្គង់របស់អ្នក។ តើអ្នកអាច
ស្វ្រងរកអ្នកផ្គត់ផ្គង់ដ្រលមានតម្ល្រទាប
ជាងន្រះទ្រ (ឬចរចាតម្ល្រឡើងវិញជាមួយ
អ្នកផ្គត់ផ្គង់ដ្រលមានស្រ្រប់) ដោយមិន
កាត់បន្ថយគុណភាពទ្រ? 

 • តើអ្នកអាចធ្វើការសន្រសំលើការចំណាយ
ណាមួយបានទ្រ ដើម្របីបនា្ទ្របចំណុចរួច
ថ្ល្រដើមរបស់អ្នក?

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖
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ពាាករណ៍៍ល្អំហូូរ

ព្រយោយមព្រយោករណ៍លំហូរសាច់ប្រ្រក់របស់អ្នកសម្រ្រប់រយៈព្រលព្រញមួយឆ្ន្រំទុកជាមុន ហើយធ្វើ
បច្ចុប្របន្នភាពលើការព្រយោករណ៍ប្រចាំខ្រដោយផ្អ្រកលើការលក់ និងការចំណាយជាក់ស្ត្រងរបស់អ្នក។ 

បនា្ទ្រប់មកអ្នកអាចប្រើការព្រយោករណ៍របស់អ្នកដើម្របីគណនាការកើនឡើង ឬការថយចុះន្រ
ប្រ្រក់ចំណូល និងការចំណាយ ឬផលប៉ះពាល់ន្រឥណទាន និងការទិញ។

ប្រើកម្មវិធីគណន្រយ្រយដើម្របីបង្កើតរបាយការណ៍លំហូរសាច់ប្រ្រក់ និងប្រៀបធៀបទឹកប្រ្រក់ដោយ
ផ្អ្រកលើការលក់ និងការចំណាយជាក់ស្ត្រងរបស់អ្នក។

 • សាកល្របងព្រយោករណ៍ថាការលក់បាន
កើនឡើង 20% ដើម្របីដឹងថាអ្នកអាច
រកបានប្រ្រក់ចំណ្រញបន្ថ្រមប៉ុនា្ម្រនទៀត។ 
បនា្ទ្រប់មកធ្វើការស្វ្រងរកវិធីដ្រលអ្នកត្រូវធ្វើ 
ដើម្របីទទួលបានការកើនឡើងនោះ។ 

 • ប្រើការព្រយោករណ៍លំហូរសាច់ប្រ្រក់របស់
អ្នក ដើម្របីរៀបចំផ្រនការស្វ្រងរកព្រលណា
ដ្រលល្អបំផុតសម្រ្រប់ការទិញខា្ន្រតធំ និង
ព្រលណាដ្រលអ្នកត្រូវសន្រសំ ដូច្ន្រះអ្នកមាន
សាច់ប្រ្រក់គ្រប់គ្រ្រន់សម្រ្រប់ព្រលណាមួយ
ក្នុងឆ្ន្រំដ្រលអ្នកអាចរំពឹងថានឹងមានការ
ថយចុះន្រការលក់។

 • ប្រើការព្រយោករណ៍របស់អ្នកដើម្របី
រៀបចំផ្រនការពង្រីកអាជីវកម្ម។ 
ឧទាហរណ៍ តើនឹងមានអ្វីកើតឡើង 
ប្រសិនបើការលក់របស់អ្នកកើនឡើង
ទ្វ្រដង? តើនឹងអាចមានសមា្ព្រធបន្ថ្រម
អ្វីទៅលើអាជីវកម្មរបស់អ្នក ហើយតើអ្នក
នឹងដោះស្រ្រយវាដោយរបៀបណា?

 • ពិភាក្រសាជាមួយគណន្រយ្រយកររបស់អ្នក ឬ
ប្រធានផ្ន្រក ទំនាក់ទំនងនៅធនាគររបស់
អ្នកអំពីវិធីសាស្រ្តដ៏ល្អបំផុតក្នុងការគ្រប់គ្រង
លំហូរសាច់ប្រ្រក់ និងការរក្រសាកំណត់ត្រ្រ
ឲ្រយបានត្រឹមត្រូវ។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖

�ាចំ់ប្រាបាាក់រប�់អ្ននក

BRED Bank Cambodia. ឧបករណ៍ពន្លឿនអាជីវកម្ម



4

ប្រា�ប់ប្រា�ង�ាចំ់ប្រាបាាក់រប�់អ្ននក

BRED Bank Cambodia. ឧបករណ៍ពន្លឿនអាជីវកម្ម

ប្រសិនបើអាចធ្វើបាន អ្នកគួរត្រត្រៀមសាច់ប្រ្រក់បម្រុងឲ្រយបានគ្រប់គ្រ្រន់ដើម្របីរា៉្រប់រងចំណាយន្រ
ដំណើរការអាជីវកម្មយ៉្រងតិចបីខ្រ។ ដូចន្រះប្រសិនបើមានរឿងអ្វីមួយកើតឡើង អ្នកមានប្រ្រក់
គ្រប់គ្រ្រន់ដើម្របីបន្តអាជីវកម្ម ស្របព្រលដ្រលអ្នករកដំណោះស្រ្រយដើម្របីដោះស្រ្រយបញ្ហ្រ។

វាជារឿងធម្មតាទ្រដ្រលអាជីវកម្មអាចប្រឈមនឹងការលំបាកក្នុងព្រលណាមួយ ប៉ុន្ត្រអ្នកគួរ 
ដាក់ប្រ្រក់ទុកមួយឡ្រកដើម្របីអាចបន្តដំណើរការអាជីវកម្មនៅព្រលកំពុងជួបការលំបាក។

អ្នកត្រូវប្រ្រកដថាប្រ្រក់ណាមួយដ្រលអ្នកដាក់ក្នុងទុនបម្រុងត្រូវបានគ្រប់គ្រងដោយត្រឹមត្រូវ ដើម្របី
ទទួលបានអត្រ្រការប្រ្រក់ច្រើនតាមដ្រលអាចធ្វើទៅបាន។ ឧទាហរណ៍ នៅព្រលអ្នកចង់ប្រើប្រ្រស់
ប្រ្រក់ដ្រលអ្នកបានសន្រសំទុកភា្ល្រមៗ ដើម្របីរា៉្រប់រងចំណាយន្រដំណើរការអាជីវកម្មបីខ្រ អ្នកនៅត្រ
មានលទ្ធភាពក្នុងការដាក់ប្រ្រក់ផ្រស្រងទៀតក្នុងគណនីសន្រសំរយៈព្រលវ្រង។ ដូចន្រះអ្នកនឹងទទួល
បានអត្រ្រការប្រ្រក់ច្រើនបំផុតលើប្រ្រក់ទាំងអស់របស់អ្នកតាមដ្រលអាចធ្វើទៅបាន។

ប្រសិនបើអ្នកមិនមានដើមទុនបម្រុងទ្រ ចូរអ្នកចាប់ផ្តើមបង្កើតវាឥឡូវន្រះ។ បើមិនដូច្ន្រះទ្រ 
ប្រសិនបើអ្នកជួបការលំបាក អ្នកប្រហ្រលជាត្រូវប្រើសាច់ប្រ្រក់ផ្ទ្រល់ខ្លួនដើម្របីផ្គត់ផ្គង់អាជីវកម្ម 
របស់អ្នក ឬលក់ទ្រព្រយសម្របត្តិដើម្របីប្រមូលដើមទុន។

 • បង្កើតទុនបម្រុងសាច់ប្រ្រក់ដោយគ្រប់គ្រង
ប្រ្រក់ចំណ្រញរបស់អ្នកដោយប្រុងប្រយ័ត្ន។ 
ទុកប្រ្រក់ដោយឡ្រកឲ្រយបានគ្រប់គ្រ្រន់ដើម្របី
រា៉្រប់រងការចំណាយយ៉្រងតិចបីខ្រ។ 

 • សូមប្រ្រកដថាសាច់ប្រ្រក់ដ្រលអាជីវកម្ម
របស់អ្នកទុកគឺត្រូវបានដាក់ក្នុងគណនី
ដ្រលមានការប្រ្រក់ខ្ពស់។ សូមចងចាំ
ថា អ្នកត្រូវការការចូលទៅប្រើ 'ដើមទុន
បនា្ទ្រន់' របស់អ្នកឲ្រយបានភា្ល្រមៗ ប៉ុន្ត្រអ្នក
គួរត្រពិចារណាលើការដាក់ប្រ្រក់ក្នុងគណនី
ប្រ្រក់បញ្ញើរយៈព្រលវ្រងសម្រ្រប់ដើមទុន
បន្ថ្រមដ្រលអ្នកមានផ្រស្រងទៀត។ 

 • កំណត់យកទ្រព្រយសម្របត្តិណាដ្រលអ្នក
អាចលក់បានក្នុងករណីស្រដ្ឋកិច្ចធា្ល្រក់ចុះ។ 
ធ្វើការវាយតម្ល្រជាក់ស្ត្រង ហើយពិចារណា
ផងដ្ររថាតើអ្នកណាដ្រលអាចនឹងទិញ
ទ្រព្រយសម្របត្តិទាំងនោះ។ 

 • វិនិយោគបន្ថ្រមលើប្រ្រក់ចំណ្រញរបស់អ្នក
ក្នងុបរមិាណសមហ្រតុផលទៅក្នងុអាជីវកម្ម 
ដើម្របីការពារអាជីវកម្មរបស់អ្នក។ 

 • រៀបចំផ្រនការគ្រប់គ្រងអាជីវកម្មរបស់អ្នក
ក្នុងករណីមានវិបត្តិកើតឡើង។ 

 • អ្នកត្រូវគិតដោយមានការប្រុងប្រយ័ត្នអំពី
របៀបដ្រលអ្នកអាចគ្រប់គ្រងការចំណាយ។ 
សូមចូលមើលចំណាយធំៗទាំងប្រ្រំរបស់
អ្នក ហើយគិតថាតើអ្នកអាចសន្រសំប្រ្រក់លើ
អ្វីបាន។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖
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ទទួល្អបាានការទូទាត់់ប្រាបាាក់

ដើម្របីធានាថាអ្នកទទួលបានការទូទាត់ប្រ្រក់ទាន់ព្រលវ្រលា សូមប្រើកម្មវិធីគណន្រយ្រយដើម្របី
តាមដានថាតើអ្នកណាជំពាក់ប្រ្រក់អ្នក និងនៅព្រលណាដ្រលត្រូវទូទាត់សងប្រ្រក់ផងដ្ររ។
ប្រសិនបើវិក្កយបត្រណាមួយហួសកាលកំណត់ សូមទាក់ទងអតិថិជនរបស់អ្នក ហើយរំលឹកពួកគ្រ
ដោយគួរសមថាកាលបរិច្ឆ្រទដ្រលពួកគ្រត្រូវទូទាត់សងប្រ្រក់ត្រូវបានហួសកាលកំណត់ហើយ។

ក្នុងករណីខ្លះ អ្នកប្រហ្រលជាត្រូវធ្វើការព្រមព្រៀងលក្ខខណ្ឌទូទាត់សងថ្មីជាមួយអតិថិជនរបស់អ្នក 
ប៉ុន្ត្រគ្រ្រន់ត្រប្រើការរំលឹកដ៏គួរសម ដ្រលជារឿយៗគឺគ្រប់គ្រ្រន់ហើយដើម្របីឲ្រយអតិថិជនទូទាត់សង
ប្រ្រក់។ ប្រសិនបើអ្នកមានភាពសុក្រឹត និងយុត្តិធម៌ក្នុងការប្រមូលឥណទានរបស់អ្នក អតិថិជនអាច
នឹងឆ្លើយតបវិញជាវិជ្ជមាន។

 • ត្រងត្រសុំល្រខបញ្ជ្រទិញពីអតិថិជន ហើយ
ត្រូវប្រ្រកដថាអ្នកបញ្ចូលវាទៅក្នុងវិក្កយបត្រ
របស់អ្នក។

 • ពិចារណាបន្ថ្រមលើគោលការណ៍ 'គិតការ
ប្រ្រក់លើការទូទាត់យឺតយ៉្រវ' ទៅក្នុង
ខច្រង និងលក្ខខណ្ឌស្រវាកម្មរបស់អ្នក។ 
ប្រសិនបើអ្នកធ្វើដូច្ន្រះ សូមធ្វើការបញ្ជ្រក់
ឲ្រយច្របាស់នៅលើវិក្កយបត្ររបស់អ្នកថាអ្នក
នឹងគិតការប្រ្រក់លើការទូទាត់យឺតយ៉្រវ
ណាមួយ។

 • អ្នកត្រូវប្រ្រកដថាអតិថិជនរបស់អ្នក
ទាំងអស់បានបំព្រញពាក្រយស្នើសុំឥណទាន 
និងបានចុះហត្ថល្រខាលើកិច្ចព្រមព្រៀង
តាមលក្ខខណ្ឌឥណទានរបស់អ្នក។

 • កំណត់ដ្រនកំណត់ឥណទានដ៏តឹងរឹង
សម្រ្រប់អតិថិជនរបស់អ្នកទាំងអស់។

 • ចំណាយព្រលជារៀងរាល់ខ្រ ដើម្របីតាម
កូនបំណុល។ ទាក់ទងកូនបំណុលតាម
ទូរសព្ទ ជាជាងផ្ញើអីុម៉្រលទៅពួកគ្រ។ សូម
ចងចាំថា ទោះបីជាការទារបំណុលដ្រល
នៅសល់អាចជារឿងពិបាក ប៉ុន្ដ្រនៅព្រល
ដ្រលអ្នកទុកបំណុលកាន់ត្រយូរ ឱកាស
ដ្រលអ្នកត្រូវទទួលបានការទូទាត់សងគឺ
កាន់ត្រតិច។

 • ធ្វើការព្រមព្រៀងមួយ ដើម្របីឲ្រយអ្នកទទួល
បានការទូទាត់ប្រ្រក់បានកាន់ត្រលឿន។ 
កំណត់អត្តសញ្ញ្រណអតិថិជនដ្រលមាន
បញ្ហ្រ ហើយទាក់ទងទៅពួកគ្រ។

 • ពិចារណាក្នុងការប្រើភា្ន្រក់ងារប្រមូល
បំណុល ប្រសិនបើអ្នកមិនមានព្រលដើម្របី
តាមទារបំណុលដោយខ្លួនឯង។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖

ទាន់ធ្វើពល្អ និងប្រា�ប់ធ្វើពល្អ

BRED Bank Cambodia. ឧបករណ៍ពន្លឿនអាជីវកម្ម
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ប្រា�ប់ប្រា�ងហូិរញ្ញញវត់ុ�រប�់អ្ននក

BRED Bank Cambodia. ឧបករណ៍ពន្លឿនអាជីវកម្ម

អាជីវកម្មនីមួយៗត្រូវការដើមទុនដើម្របីធ្វើដំណើរការរបស់ខ្លួន។ ប្រសិនបើអាជីវកម្មរបស់អ្នកត្រូវ
បានបង្កើតឡើងយូរណាស់មកហើយ ដ្រលអាចរកប្រ្រក់ចំណ្រញបាន អ្នកនឹងអាចប្រើប្រ្រស់
ប្រ្រក់ចំណ្រញមួយចំនួនជា 'ដើមទុនបង្វិល' របស់អ្នក។ 

ប្រសិនបើអាជីវកម្មមិនទទួលបានប្រ្រក់ចំណ្រញទ្រ ដើមទុននោះនឹងត្រូវខ្ចីមកប្រើដើម្របីរា៉្រប់រង 
ការចំណាយរបស់វា។

ការគ្រប់គ្រងឥណទានរបស់អ្នកគឺជាផ្ន្រកមួយដ៏សំខាន់ន្រអាជីវកម្ម។ អ្នកចាំបាច់ត្រូវស្នើសុំ
ឥណទានជាញឹកញាប់ ដើម្របីមានដើមទុនសម្រ្រប់ពង្រីកអាជីវកម្ម ប៉ុន្ត្រអ្នកត្រូវត្រប្រ្រកដថា  
អ្នកនឹងមានប្រ្រក់គ្រប់គ្រ្រន់ដើម្របីទូទាត់សងឥណទាន។

 • ត្រូវប្រ្រកដថាការចំណាយលើប្រ្រក់បៀវត្រសរ៍
ទាំងអស់មានភាពយុត្តិធម៌ និងសមរម្រយ 
(រួមទាំងប្រ្រក់ខ្រដ្រលអ្នកទទួលបានពី
អាជីវកម្ម)។ 

 • សូមប្រុងប្រយ័ត្នដោយកុំដកប្រ្រក់ច្រើនព្រក
ច្រញពីអាជីវកម្មរបស់អ្នកសម្រ្រប់ការប្រើ
ប្រ្រស់ផ្ទ្រល់ខ្លួន ជាពិស្រសក្នុងខ្រដ្រលមាន
លំហូរសាច់ប្រ្រក់មិនល្អ។

 • សូមគិតថាតើអ្នកអាចកាត់បន្ថយការ
ទូទាត់សងប្រចាំខ្របានទ្រ ប្រសិនបើអ្នក
ផ្ទ្ររឥណទានរយៈព្រលខ្លីទៅជាឥណទាន
រយៈព្រលវ្រង។

 • ស្វ្រងយល់ថាតើផលិតផល ឬស្រវាកម្ម
មួយណាដ្រលផ្ដល់ប្រ្រក់ចំណ្រញ
ច្រើនជាងគ្រ រួចផ្ត្រតលើការជំរុញការលក់
នោះឲ្រយច្រើនជាងផលិតផល ឬស្រវាកម្ម
ផ្រស្រងទៀត។

 • ប្រសិនបើអ្នកមានប្រ្រក់ចំណ្រញនៅសល់ 
សូមប្រើប្រ្រក់ទាំងនោះដោយសម
ហ្រតុផល។ សូមមើលថាតើអ្នកអាចជួល 
ឬស្នើសុំឥណទានលើអ្វីដ្រលអ្នកត្រូវការ
ជាជាងធ្វើការទិញដោយប្រើសាច់ប្រ្រក់
របស់អ្នក។

 • សូមមើលលើប្រ្រក់ចំណ្រញជាជាងការ
លក់។ សូមផ្ត្រតលើការលក់អ្វីដ្រលផ្ដល់
ប្រ្រក់ចំណ្រញច្រើនបំផុតសម្រ្រប់អាជីវកម្ម
របស់អ្នក។

 • គ្រប់គ្រងការចំណាយរបស់អ្នក។ ប្រសិនបើ
អាជីវកម្មរបស់អ្នកចំណាយប្រ្រក់សម្រ្រប់
ដំណើរការច្រើនជាងការលក់ នោះអ្នកនឹង
មានបញ្ហ្រ។ អ្នកត្រូវមានចំណូលច្រើនជាង
ចំណាយ។ ប្រសិនបើការលក់ធា្ល្រក់ចុះ អ្នក
ត្រូវត្រកាត់បន្ថយចំណាយប្រចាំថ្ង្រ បើមិន
ដូច្ន្រះទ្រអាជីវកម្មរបស់អ្នកនឹងបរាជ័យ។ 
សូមពិនិត្រយមើលការចំណាយរបស់អ្នក
ទាំងអស់ រួចស្វ្រងរកវិធីសន្រសំប្រ្រក់។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖
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កំណ៍ត់់ស្វែ�នការ

ព្រយោយមគិតទុកជាមុនសម្រ្រប់អាជីវកម្មលើអ្វីគ្រប់យ៉្រងដូចជាការជំនួសឧបករណ៍ ការធ្វើ
បច្ចុប្របន្នភាពលើបច្ច្រកវិទ្រយោ ឬការជ្រើសរីសបុគ្គលិកថ្មីដ្រលជាកតា្ត្រចាំបាច់នៅព្រលដ្រលអាជីវកម្ម
រីកចម្រើន ប៉ុន្ត្រកតា្ត្រទាំងន្រះក៏ប៉ះពាល់ដល់ហិរញ្ញវត្ថុរបស់អ្នកផងដ្ររ។

អ្នកត្រូវប្រ្រកដជានិច្ចថាអ្នកអាចរា៉្រប់រងចំណាយរបស់អ្នកបាន ជាពិស្រសវិក្កយបត្រអ្នកផ្គត់ផ្គង់ 
និងឥណទានធនាគរណាមួយ។ ប្រសិនបើអ្នកពិនិត្រយមើលលើរយៈព្រលកំណត់ឥណទាន
របស់អតិថិជន អ្នកត្រូវប្រ្រកដថាការព្រយោករណ៍ន្រការលក់មានភាពសុក្រឹត និងទាន់ព្រលវ្រលា 
ហើយការចំណាយ និងចំណូលរបស់អ្នកគឺមានតម្ល្រថ្ររ អ្នកគួរត្រអាចរៀបចំផ្រនការទុកជាមុន
ដោយមានទំនុកចិត្ត។

 • គិតឲ្រយបានហ្មត់ចត់អំពីកតា្ត្រដ្រលអាច
ប៉ះពាល់ដល់ហិរញ្ញវត្ថុរបស់អ្នកនាព្រល
ខាងមុខ។ ពិចារណាពីផលប៉ះពាល់ន្រ
ឥណទានណាមួយ។ គិតអំពីកតា្ត្រខាងក្រ្រ
ដូចជាបំរ្របំរួលអត្រ្រប្ដូរប្រ្រក់ន្ររូបិយប័ណ្ណ 
ស្ថិរភាពហិរញ្ញវត្ថុរបស់អតិថិជនខា្ន្រតធំរបស់
អ្នក ការព្រញនិយមនៅក្នុងទីផ្រសារអាជីវកម្ម
អ្នក និងការផ្ល្រស់ប្តូរច្របាប់ដ្រលអាច
ជះឥទ្ធិពលផ្ទ្រល់ដល់អាជីវកម្មរបស់អ្នក។

 • ព្រយោករណ៍ពីកំណើនដ្រលអាច
កើតមានឡើងនៅព្រលខាងមុខ។ គិតអំពី
របៀបគ្រប់គ្រងហិរញ្ញវត្ថុរបស់អ្នក ប្រសិនបើ
អាជីវកម្មរបស់អ្នកមានការរីកចម្រើន ដូចជា
ការទទួលយកបុគ្គលិកថ្មី ការបើកហាងថ្មី 
បង្កើតផលិតផល ឬស្រវាកម្មថ្មី។ ការពង្រីក
អាជីវកម្មត្រូវការព្រលវ្រលា និងចំណាយ
ប្រ្រក់ជាច្រើន។  

 • ព្រយោករណ៍ពីបញ្ហ្រដ្រលអាចកើតមាន 
និងបង្កើតផ្រនការដើម្របីគ្រប់គ្រងបញ្ហ្រ
ទាំងនោះ។ ការទស្រសន៍ទាយពីអនាគត
គឺពិបាក ត្រអ្នកក៏អាចគិតអំពីបញ្ហ្រទូទៅ
សម្រ្រប់ប្រភ្រទអាជីវកម្មរបស់អ្នក។ អ្នក
អាចត្រៀមនូវអ្វីដ្រលអ្នកអាចធ្វើទៅបាន 
ដើម្របីកាត់បន្ថយហានិភ័យដ្រលអាច
កើតមាន។

 • ពិនិត្រយមើលឧបករណ៍ និងបច្ច្រកវិទ្រយោដ្រល
អាជីវកម្មរបស់អ្នកប្រើប្រ្រស់។ តើវានឹង
ត្រូវធ្វើបច្ចុប្របន្នភាពក្នុងព្រលឆប់ៗន្រះ
ទ្រ? ប្រសិនបើត្រូវការ សូមបង្កើតផ្រនការ
ផ្គត់ផ្គង់ដើមទុនដ៏សមរម្រយ។ 

 • អ្នកត្រូវប្រ្រកដថាអតិថិជនរបស់អ្នកទូទាត់
វិក្កយបត្ររបស់ពួកគ្រទាន់ព្រលវ្រលា។ 
ប្រសិនបើអតិថិជនណាមួយយឺតយ៉្រវក្នុង
ការទូទាត់ សូមចាត់វិធានការដើម្របីប្រមូល
ឥណទានមុនព្រលកើតជាបញ្ហ្រ។

 • ព្រយោយមតាមឲ្រយទាន់អ្វីដ្រលព្រញនិយម
នៅក្នុងឧស្រសាហកម្មរបស់អ្នក ដោយ
មើលគ្រហទំព័រឧស្រសាហកម្មផ្រស្រងៗ ឬ
ការស្រ្រវជ្រ្រវតាមវិស័យអាជីវកម្មអ្នក។ ន្រះ
គឺជាវិធីដ៏ល្អមួយដើម្របីឃើញសញ្ញ្រដំបូងន្រ
បញ្ហ្រដ្រលអាចប៉ះពាល់ដល់អាជីវកម្មរបស់
អ្នកផងដ្ររ។

 • ព្រយោយមទុកសាច់ប្រ្រក់ឲ្រយបានគ្រប់គ្រ្រន់
សម្រ្រប់ចំណាយទូទៅលើអាជីវកម្មចំនួនបី
ខ្រ។ ព្រយោយមរៀបចំផ្រនការជាមុន ដើម្របីឲ្រយ
អ្នកអាចទប់ទល់នឹងការខូចខាតឧបករណ៍ 
ការឡើងថ្ល្រពន្ធ ការដំឡើងថ្ល្រជួល ឬថ្ល្រ
អ្នកផ្គត់ផ្គង់របស់អ្នក។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖

�ប្រាម្មាប់អ្ននា�ត់

BRED Bank Cambodia. ឧបករណ៍ពន្លឿនអាជីវកម្ម
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ធ្វើ�ោ�ត់ធ្វើល្អ�ប្រាបាាក់ចំំធ្វើណ៍ញ

ដើម្របីអាចធ្វើដំណើរការ និងពង្រីកអាជីវកម្មរបស់អ្នក អ្នកត្រូវការប្រ្រក់ចំណ្រញ។ ដូច្ន្រះអ្នកត្រូវត្រ
ប្រ្រកដថាចំណាយផលិតផល ឬស្រវាកម្មនីមួយៗរបស់អ្នកគឺត្រឹមត្រូវ ដូច្ន្រះរាល់ការលក់ទាំងអស់
គួរត្រទទួលបានប្រ្រក់ចំណ្រញសមរម្រយ។  

អ្នកគួរត្រពិនិត្រយមើលរាល់ចំណាយប្រតិបត្តិការ និងអ្នកផ្គត់ផ្គង់របស់អ្នកឲ្រយបានជាប្រចាំ។ អ្នកត្រូវ
ប្រ្រកដថាតម្ល្រដ្រលកើនឡើងណាមួយនឹងត្រូវបានគិតចូលទៅក្នុងតម្ល្រលក់របស់អ្នក ដូចន្រះ
អ្នកនឹងទទួលប្រ្រក់ចំណ្រញជានិច្ច។ វាមិនម្រនជារឿងប្ល្រកទ្រសម្រ្រប់អាជីវកម្មដ្រលឃើញការ
ចំណាយរបស់ពួកគ្រកើនឡើង ខណៈព្រលដ្រលតម្ល្ររបស់ពួកគ្រគឺនៅដដ្រល។ ប្រសិនបើរឿង
ន្រះកើតឡើងចំពោះអាជីវកម្មរបស់អ្នក អ្នកនឹងចាប់ផ្តើមខាតបង់ប្រ្រក់យ៉្រងឆប់រហ័ស។

ជាការពិតណាស់ វាមិនងាយស្រួលទ្រក្នុងការដំឡើងតម្ល្រ។ វាត្រងត្រមានការព្រួយបារម្ភថាអ្នក
នឹងបាត់បង់អាជីវកម្មទៅដ្រគូប្រកួតប្រជ្រង ឬថាអតិថិជននឹងឈប់ទិញពីអ្នក។ ខណៈព្រលដ្រល
អ្នកអាចទប់ទល់ការកាត់បន្ថយប្រ្រក់ចំណ្រញក្នុងរយៈព្រលខ្លី ត្រប្រសិនបើអ្នកមិនដំឡើងតម្ល្រទ្រ 
អ្នកអាចនឹងបាត់បង់អាជីវកម្មរបស់អ្នកទាំងស្រុង។

 • ពិនិត្រយតម្ល្រផលិតផល និងស្រវាកម្មនីមួយៗ
របស់អ្នកជាប្រចាំ។ តាមដានការចំណាយ 
និងប្រ្រក់ចំណ្រញលើអ្វីៗទាំងអស់។ 
ប្រសិនបើចាំបាច់ សូមដំឡើងតម្ល្រដើម្របី
រក្រសាប្រ្រក់ចំណ្រញ។ 

 • ពិចារណាថាតើអ្នកអាចកំណត់តម្ល្រ
ផលិតផល និងស្រវាកម្មទាំងអស់របស់
អ្នកឡើងវិញបានទ្រនៅព្រលបច្ចុប្របន្ន។ 
សូម្របីត្របន្ថ្រមភាគរយតិចតួច (ដូចជា 
5%) ទៅលើផលិតផល ឬស្រវាកម្ម
ទាំងអស់ដ្រលអ្នកលក់ នឹងមានឥទ្ធិពល
ភា្ល្រមៗទៅលើប្រ្រក់ចំណ្រញរបស់អ្នក។

 • កំណត់ដំឡើងតម្ល្របន្តិចបន្ដួចរៀងរាល់
ប្រ្រំមួយខ្រម្តង ជំនួសឲ្រយការដំឡើងតម្ល្រជា
រៀងរាល់ពីរឆ្ន្រំម្តង។

 • ធ្វើបញ្ជីអំពីផលិតផល ឬស្រវាកម្មទាំងបី
ដ្រលលក់ដាច់បំផុតរបស់អ្នក។ អ្នកត្រូវចូល
មើលផលិតផលនីមួយៗដោយលម្អិត និង
សរស្ររទុកការចំណាយជាក់ស្ត្រង រួមទាំង
ការចំណាយថ្ល្រដើម។ ឧទាហរណ៍ អ្នកលក់
ផលិតផលមួយបានស្មើនឹង 10%  

ន្រការលក់សរុបរបស់អ្នក  ហើយក្នុងប្រ្រក់
ដ្រលលក់បានទាំងអស់របស់ផលិតផល
នោះដ្ររ អ្នកត្រូវដក 10% ដ្រលត្រូវជា
ការចំណាយប្រចាំថ្ង្រមានដូចជាថ្ល្រជួល 
ថ្ល្រភ្លើង និងថ្ល្ររដ្ឋបាល។ អ្នកត្រូវដក
ចំណាយថ្ល្រដើម និងការចំណាយប្រចាំថ្ង្រ។ 
ប្រសិនបើការចំណាយទាំងន្រះលើសពី
តម្ល្រន្រការលក់បាន នោះអ្នកនឹងមានបញ្ហ្រ
ជាមិនខាន។

 • ប្រសិនបើអ្នករកឃើញថាផលិតផល ឬ
ស្រវាកម្មណាមួយរបស់អ្នកលក់ទៅខាត 
សូមពិចារណាដកវាច្រញ លុះត្រ្រត្រអ្នកចាំ
បាច់ត្រូវផ្តល់ទំនិញទាំងន្រះដល់អតិថិជន 
ដើម្របីអាចលក់ទំនិញដ្រលរកប្រ្រក់ចំណ្រញ
ខ្ពស់ផ្រស្រងទៀតឲ្រយបានកាន់ត្រច្រើន។

 • ចូរអ្នកឲ្រយគណន្រយ្រយករពិនិត្រយមើលថា
អ្នកបានយកការចំណាយដ្រលពាក់ព័ន្ធ
ទាំងអស់មកពិចារណា ហើយថាអ្នកបាន
គណនាតម្ល្របានត្រឹមត្រូវ។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖
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ធ្វើរៀបចំំប្រាបព័នធ

អាជីវកម្មនីមួយៗគួរត្រតាមដានយ៉្រងដិតដល់នូវព័ត៌មានទាក់ទងនឹងលំហូរសាច់ប្រ្រក់ កម្រិតពិន្ទុ
ន្រការព្រញចិត្តរបស់អតិថិជន គុណភាពផលិតផល និងកម្រិតពិន្ទុន្រការព្រញចិត្តរបស់បុគ្គលិក។ 
ប្រសិនបើអ្នកឃើញការផ្ល្រស់ប្តរូសំខាន់ៗ (វិជ្ជមាន ឬអវិជ្ជមាន) អ្នកនឹងអាចចាត់វិធានការភា្ល្រមៗ។

 • ជឿជាក់លើវិចារណញាណរបស់អ្នក។ 
ប្រសិនបើអ្នកឃើញសញ្ញ្រអាសន្នជាមុន 
សូមកត់ចំណាំ ហើយរៀបចំផ្រនការដើម្របី
ដោះស្រ្រយបញ្ហ្រ មុនព្រលបញ្ហ្រចាប់ផ្តើម
កើតឡើង។

 • ធ្វើការយ៉្រងជិតស្និទ្ធជាមួយក្រុមការងារ
របស់អ្នក ក្នុងការកត់ទុកនូវរាល់ផ្ន្រកសំខាន់
ៗន្រអាជីវកម្មរបស់អ្នក ដូចជាកម្រិតពិន្ទុ
ន្រការព្រញចិត្តរបស់អតិថិជន ល្របឿនន្រ
ស្រវាកម្ម ព្រលវ្រលាដឹកជញ្ជូន គុណភាព
ផលិតផល កាកសំណល់ គោលដៅន្រ
ការលក់ យុទ្ធសាស្រ្តក្នុងការទំនាក់ទំនង
ជាមួយអតិថិជន និងការសងបំណុលផ្រស្រង
ៗ។ អ្នកត្រូវបង្កើតវិធីដើម្របីអាចត្រួតពិនិត្រយ
ផ្ន្រកនីមួយៗ ដូចន្រះអ្នកអាចវាស់វ្រង និង
គ្រប់គ្រងផ្ន្រកទាំងនោះបាន។ អ្នកក៏ត្រូវ
ប្រ្រកដថាបុគ្គលិកដឹងអំពីចំណុចសំខាន់ៗ
ដ្រលអ្នកកំពុងវាស់វ្រង។

 • នៅព្រលអ្នកប្រមូលព័ត៌មានអំពីចំណុច
ដ្រលអ្នកគួរអនុវត្ដ សូមច្រករំល្រកជាមួយ
បុគ្គលិករបស់អ្នក ដើម្របីឲ្រយពួកគ្រមាន
អារម្មណ៍ថាពួកគ្រជាផ្ន្រកមួយន្រអាជីវកម្ម
អ្នក និងយល់ថាអ្នកប្ត្រជា្ញ្រក្នុងការក្រលម្អ
អាជីវកម្មរបស់អ្នក។

 • ពិនិត្រយបញ្ហ្រនីមួយៗជាប្រចាំជាមួយ
បុគ្គលិករបស់អ្នក ហើយធ្វើការព្រមព្រៀង
លើផ្រនការដើម្របីដោះស្រ្រយបញ្ហ្រ
ណាមួយ។

 • សូមឲ្រយគណន្រយ្រយកររបស់អ្នកកំណត់នូវ
អ្វីដ្រលសំខាន់បំផុតដ្រលអ្នកត្រូវការដើម្របី
ត្រួតពិនិត្រយប្រចាំខ្រ ឬប្រចាំត្រីមាស ហើយ
ប្រើប្រព័ន្ធគណន្រយ្រយរបស់អ្នកដើម្របីបង្កើត
របាយការណ៍ប្រចាំខ្រដ្រលបងា្ហ្រញពីបញ្ហ្រ
ធ្ងន់ធ្ងរដូចជាការធា្ល្រក់ចុះន្រប្រ្រក់ចំណ្រញ 
ដូច្ន្រះអ្នកអាចចាត់វិធានការបានរហ័ស។

 • ព្រយោយមទទួលមតិក្រលម្អជាប្រចាំពីអតិថិ
ជនរបស់អ្នក ដូចជាសួរពួកគ្រថាមានអ្វី
ដ្រលអ្នកអាចក្រលម្អបាន។ ន្រះគឺជាវិធីដ៏
ល្អមួយដើម្របសី្វ្រងយលពី់បញ្ហ្រដ្រលសខំាន់
សម្រ្រប់អតិថិជនរបស់អ្នក។

 • ទទួលមតិក្រលម្អពីបុគ្គលិករបស់អ្នកផង
ដ្ររ ព្រ្រះពួកគ្រអាចផ្តល់ព័ត៌មានដ៏សំខាន់
ដ្រលអតិថិជនអាចនឹងសា្ទ្រក់ស្ទើរក្នុងការ
ប្រ្រប់មកកាន់អ្នក។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖

ប្រាបកា�អ្នា�នន
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ធ្វើ�ោ�ត់ធ្វើល្អ�ការ

ប្រសិនបើការលក់របស់អ្នកធា្ល្រក់ចុះក្រ្រមកម្រិតដ្រលរំពឹងទុក ឬមិនអាចទប់ទល់ជាមួយនឹងអត្រ្រ
អតិផរណាបាន អ្នកត្រូវរកឲ្រយឃើញពីមូលហ្រតុ និងដោះស្រ្រយឲ្រយបានឆប់រហ័ស។

ស្វ្រងរកមើលវិធីជាក់ស្ត្រងដើម្របីបង្កើនការលក់ និងកំណត់យកវិធីណាដ្រលអាចពន្លឿនអាជីវកម្ម
បាន បនា្ទ្រប់មកខិតខំធ្វើវាឲ្រយបានជោគជ័យ។ ប្រសិនបើអ្នកមិនអាចបង្កើនការលក់បានទ្រ អ្នកនឹង
ត្រូវស្វ្រងរកវិធីកាត់បន្ថយការចំណាយ។

 • ចំណាយព្រលដើម្របីវិភាគថាតើការលក់
របស់អ្នកមកពីប្រភពណា ហើយព្រយោយម
ស្វ្រងយល់ពីរបៀបដ្រលអ្នកអាចបង្កើនការ
លក់បន្ថ្រមទៀតពីប្រភពទាំងន្រះ។ អ្នកអាច
សួរអ្នកប្រឹក្រសា បុគ្គលិក និងមា្ច្រស់ភាគហ៊ុន
ផ្រស្រងទៀតរបស់អ្នកសម្រ្រប់គំនិតថ្មីៗ។ 
ចូរគិតអំពីទីផ្រសារផ្រស្រងទៀតដ្រលអ្នកអាច
កំណត់គោលដៅ និងរបៀបដ្រលអ្នកអាច
ធ្វើប្រងច្រកអាជីវកម្មរបស់អ្នក។

 • តើអ្នកអាចលក់ផលិតផល និងស្រវាកម្ម
ផ្រស្រងទៀតទៅកាន់អតិថិជនគោលដ្រល
មានស្រ្រប់របស់អ្នកបានទ្រ?

 • តើមានទីផ្រសារ ឬអតិថិជនណាដ្រលអ្នក
មិនបានអើពើពីមុនមក ដោយសារអ្នក
គិតថាពួកគ្រមានចំនួនតិចព្រកទ្រ?  
តើពួកគ្រអាចកា្ល្រយជាអតិថិជនសំខាន់ទ្រ
ឥឡូវន្រះនៅព្រលអ្នកត្រូវការលក់បន្ថ្រម?

 • តើមានអាជីវកម្មផ្រស្រងទៀតដ្រលអ្នកដឹង
ថានឹងអាចបើកដើម្របីបណា្ត្រក់ទុនរួមគ្ន្រ ឬ
ពង្រីកបណា្ត្រញច្រកចាយថ្មី?

 • ចូរអ្នកឲ្រយបុគ្គលិករបស់អ្នកមានការចូលរួម
ជាមួយអាជីកម្មរបស់អ្នក ដោយកំណត់
គោលដៅក្នុងការបង្កើនការលក់ប្រចាំខ្រ
ដ្រលមានភាពជាក់ស្ត្រងសម្រ្រប់
ក្រុមការងារទាំងមូល។ ធ្វើការលើកទឹកចិត្ត 
ផ្តល់រងា្វ្រន់ និងថ្ល្រងអំណរគុណដល់ពួកគ្រ
សម្រ្រប់ការខិតខំប្រឹងប្រ្រងរបស់ពួកគ្រក្នុង
ការបង្កើនការលក់។

 • អនុវត្តការធ្វើរបាយការណ៍លក់ប្រចាំខ្រ 
ដើម្របីប្រៀបធៀបការលក់មួយឆ្ន្រំមុន។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖

បធ្វើងើ�នការល្អក់

BRED Bank Cambodia. ឧបករណ៍ពន្លឿនអាជីវកម្ម
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�ោាប់ធ្វើយ�បល្អ់

មា្ច្រស់អាជីវកម្មជាច្រើនមានកំហុសត្រង់ព្រយោយមធ្វើការសម្រ្រចចិត្តទាំងអស់ដោយខ្លួនឯង។ ប៉ុន្ត្រ
ការពិតទៅ ការដ្រលអ្នកស្ថិតនៅជុំវិញក្រុមអ្នកប្រឹក្រសាដ្រលយល់ពីអាជីវកម្មរបស់អ្នកគឺជាការជួយ
ដល់អ្នកទៅវិញទ្រ ដោយក៏ផ្ដល់ជាគំនិត និងជំនាញរបស់ពួកគ្រ។

ន្រះជាការពិតណាស់ សម្រ្រប់បញ្ហ្រហិរញ្ញវត្ថុ អ្នកត្រូវរក្រសាទំនាក់ទំនងដ៏រឹងមាំជាមួយគណន្រយ្រយករ 
និងធនាគរិករបស់អ្នក។ ចូរអ្នកសុំដំបូនា្ម្រន និងស្វ្រងរកជំនួយពីពួកគ្រ ហើយឲ្រយពួកគ្រឃើញថា
អ្នកធ្វើអស់ពីសមត្ថភាពដើម្របីធានាថាហិរញ្ញវត្ថុរបស់អ្នកមានសា្ថ្រនភាពល្អ។

 • អ្នកត្រូវប្រ្រកដថា អ្នកប្រឹក្រសារបស់អ្នកមាន
លក្ខណៈសម្របត្តិគ្រប់គ្រ្រន់។ អ្នកគួរ
ពិនិត្រយមើលអត្តសញ្ញ្រណ និងបទពិសោធន៍
របស់ពួកគ្រ។ 

 • អ្នកត្រូវប្រ្រកដថាអ្នកប្រឹក្រសារបស់អ្នកយល់
ពីមូលហ្រតុដ្រលអ្នកត្រូវការជំនួយ។ 
សរស្ររបញ្ហ្រណាមួយដ្រលអ្នកមានការ
ព្រួយបារម្ភ។ ការធ្វើប្របន្រះនឹងជួយឲ្រយ
អ្នកជ្រើសរីសអ្នកប្រឹក្រសាដ្រលស័ក្ដិសម 
ក៏ដូចជាជួយឲ្រយពួកគ្រផ្ដ្រតលើការផ្ដល់
ដំបូនា្ម្រនមកកាន់អ្នកផងដ្ររ។

 • សូមពិភាក្រសាជាមួយគណន្រយ្រយកររបស់
អ្នកជាមុនសិន។ ពួកគ្រគួរត្រមានការ
យល់ដឹងច្របាស់អំពីអាជីវកម្មរបស់អ្នក
រួចហើយ។ ចូរអ្នករៀបចំកំណត់ត្រ្រ និង
ប្រមូលព័ត៌មានដ្រលពាក់ព័ន្ធទាំងអស់  
មុនព្រលអ្នកជួបជាមួយពួកគ្រ។

 • នៅព្រលអ្នកដឹងហើយថាអ្នកប្រឹក្រសានឹង
គិតប្រ្រក់ទៅតាមម៉្រងធ្វើការរបស់ពួកគ្រ 
សូមព្រយោយមកំណត់ការចំណាយ និងត្រូវ
ប្រ្រកដថាអ្នកព្រមព្រៀងគ្ន្រជាមុនសិន។ 

 • សូមមើលថាតើអ្នកអាចទទួលបានជំនួយ 
និងការគំទ្រណាមួយពីឧស្រសាហកម្ម ឬ
សមាគមវិជា្ជ្រជីវៈណាមួយទ្រ។ ជារឿយៗ
ពួកគ្រផ្តល់នូវប្រឹក្រសា ឬអ្នកប្រឹក្រសាដ្រលមាន
ជំនាញផ្ន្រកហិរញ្ញវត្ថុ និងចំណ្រះដឹងផ្ន្រក
ឧស្រសាហកម្មរបស់អ្នក។

 • បង្កើតទំនាក់ទំនងដ៏រឹងមាំជាមួយធនាគរ
របស់អ្នក។ ប្រសិនបើពួកគ្រសា្គ្រល់អ្នក
ច្របាស់ និងយល់ដឹងពីអាជីវកម្មរបស់អ្នក 
ពួកគ្រអាចនឹងជួយអ្នកក្នុងគ្រ្រលំបាក។

ចំណុចដ្រលអ្នកត្រូវអនុវត្ត៖

អ្ននកប្រាបឹកាារប�់អ្ននក
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